
（公財）大分県産業創造機構（大分県人材育成センター）開催 

 

 

 

【開催日時】 令和６年６月１７日（月） ９時３０分～１６時３０分（６時間） 

【開催場所】 大分県産業創造機構研修室 大分市東春日町 17-20 ｿﾌﾄﾊﾟｰｸｾﾝﾀｰﾋﾞﾙ 3F 

【受講料】 12,３00 円（テキスト代、消費税込み）＊一般会員 10,３00 円 ☆特別会員 9,３00 円 

※開催日前日以降のキャンセルについては当機構規定のキャンセル料が発生しますのでご了承ください 

【対象者】 経営者、営業担当者等  【定  員】 ２０名 

【申込期限】 令和６年 6 月３日（月） 

【講  師】 ナレッジネットワーク株式会社 講師 原 秀治 氏 

合同会社はらや地域力研究所 社長   

 

【講座内容】 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

お問合せ：申込み先 公益財団法人 大分県産業創造機構 総務企画課 (担当：大渡)  

TEL：０９７－５３４－４７０２   FAX：０９７－５３８－８４０７ 

     E-mail t-ooto@columbus.or.jp  

 

※申込はこちらから：https://forms.gle/oF5oS2tDAxnHV76d8 
 

※記入していただいた内容は、個人情報保護法に基づき、目的以外に使用いたしません。 
※研修の情報は、機構ホームーページ（https://www.columbus.or.jp/）でご覧ください。 

明日から使える！ 

営業＆商談取引の交渉術 
営業や商談など、私たちはビジネスにおける様々な場面でお客様

やビジネスパートナーと「交渉」をする機会があります。「勝ち負け」

ではなく、お互いが意義を感じ、商談やプロジェクトを前に進める

「交渉」とはどのようなものでしょうか。今回の講座では、「交渉」

の基本概念や準備について学ぶと同時に、対話や演習を通じて「交

渉術」を身に付けていきます。 

１．「交渉」とはなにか？「交渉」の本質を知る 
◇オリエンテーション  
◇交渉とは？～交渉の目的、流れ、ビジネスにおける交渉の成功とは何か？を理解する 

２．「交渉」の心構えと準備 

      ◇交渉の５つの要素 ◇交渉に必要な視点と情報 ◇交渉の心構え 

３．「交渉」の技術 

◇交渉成功のポイント  
◇Win-Winになるための段階に応じた交渉 ◇交渉における留意点とは？ 

４．交渉演習  
◇ケースワークを基に、実際に交渉の演習を行います 
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